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アサインナビの会員情報/案件情報/レジュメ情報をもとに、データ集計を行った結果は、 

以下の通り。(集計期間：2015 年 3 月 25 日～2015 年 4 月 25 日) 

 

2015 年 4 月のアサインナビレポートより、案件カテゴリ/経験カテゴリを 2階層から 1階層に 

変更します。 

 

1. 会員 

(1) 会員(法人)数 

新規会員(法人)数は 57 社。累計は 736 社。 

そのうち、従業員数が 1000 名以上は 12 社、500 名以上 1000 名未満は 15 社。 

      

      

累計では月別の会員(法人)数の推移は以下の通り。 
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2. 案件 

(1) 総数/依頼総額 

月間案件数は 934 件、月間依頼総額は 32.8 億円。 

累計案件数は 3,499 件、累計依頼総額は 220.8 億円。 

 

月別の案件数の推移は以下の通り。 
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(2) 案件カテゴリ 

集計期間にて案件カテゴリ単位で集計した結果、「WEB・オープン(527 件、42.4%)」が 

一番多い。 

      

                     

累計では「WEB・オープン(1985 件、43.7%)」が一番多い。 
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(3) 案件タイプ 

集計期間にて案件タイプ単位で集計した結果、「プライム案件(594 件、61.4%)」が 

一番多い。 

      

                          

累計では「プライム案件(1706 件、48.9%)」が一番多い。 
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(4) 単価分布 

集計期間にて案件単価が 150 万円以上は 10 件、100～150 万円未満は 29 件。 

      

                              

累計では案件単価が 150 万円以上は 22 件、100～150 万円未満は 131 件。 

      

      

      

      

      

      

      

  



アサインナビレポート 2015年 4月 

6 

 

3. レジュメ 

(1) 総数 

月間レジュメ数は 214 件。累計レジュメ数は 2,226 件。 

累計では月別のレジュメ数の推移は以下の通り。 

       

                         

(2) 経験カテゴリ 

集計期間にて経験カテゴリ単位で集計した結果、 

「WEB・オープン(31 件、19.6%)」のレジュメが一番多い。 
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累計では「WEB・オープン(332 件、15.2%)」のレジュメが一番多い。 

      

                                

(3) 提案可能なプロフェッショナル数 

プロフェッショナル会員(法人)の従業員数から算出した提案可能な 

累計プロフェッショナル数は 48,083 名。 
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4. 提案 

(1) 総数 

月間提案数は 677 件。累計提案数は 2,449 件。 

 

(2) 案件カテゴリ毎の案件単価・案件数・提案数（2015 年 4 月） 

案件カテゴリ毎に見ると、案件数/提案数は「WEB・オープン(案件数：527 件、提案数：

291 件)」が一番多く、案件単価（上限額）は「戦略・業務コンサル」が一番高い。 

  

              

 

  

案件カテゴリ 案件単価 案件数 提案数

戦略・業務コンサル 30万 - 270万 35件 53件

ITコンサル 40万 - 240万 51件 77件

PMO 40万 - 200万 95件 120件

ERP・パッケージ導入 40万 - 240万 59件 51件

WEB・オープン 30万 - 100万 527件 291件

スマホアプリ・ゲーム 40万 -   80万 29件 6件

汎用機 30万 -   80万 44件 20件

制御・組込 50万 -   60万 18件 2件

テスト・評価 30万 - 120万 19件 21件

サーバー・ネットワーク 40万 - 100万 140件 89件

システム運用・保守 20万 - 130万 96件 59件

ヘルプデスク・データ入力 20万 -   70万 17件 13件

事務・秘書・アシスタント 20万 -   80万 12件 9件

デザイン・クリエイティブ 40万 -   70万 9件 3件

翻訳・マニュアル作成 50万 -   60万 5件 5件

講師・インストラクター 20万 -   80万 7件 14件

顧問・アドバイザー 60万 - 100万 4件 18件

プリセールス・セールス 40万 -   60万 2件 1件

その他 20万 -   90万 75件 51件
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(3) 案件カテゴリ毎の案件単価・案件数・提案数（累計） 

案件カテゴリ毎に見ると、案件数/提案数は「WEB・オープン(案件数：1,985 件、 

提案数：883 件)」が一番多く、案件単価（上限額）は「戦略・業務コンサル」 

「IT コンサル」が一番高い。 

 

 

案件カテゴリ 案件単価 案件数 提案数

戦略・業務コンサル 30万 - 300万以上 161件 338件

ITコンサル 40万 - 300万以上 324件 648件

PMO 30万 - 200万 228件 380件

ERP・パッケージ導入 40万 - 240万 351件 448件

WEB・オープン 30万 - 200万 1985件 883件

スマホアプリ・ゲーム 40万 -   80万 29件 6件

汎用機 30万 -   90万 120件 51件

制御・組込 30万 -   70万 76件 19件

テスト・評価 30万 - 120万 19件 21件

サーバー・ネットワーク 40万 - 190万 442件 274件

システム運用・保守 20万 - 130万 250件 165件

ヘルプデスク・データ入力 20万 - 120万 81件 75件

事務・秘書・アシスタント 20万 - 130万 51件 37件

デザイン・クリエイティブ 40万 -   70万 9件 3件

翻訳・マニュアル作成 50万 - 100万 6件 6件

講師・インストラクター 20万 - 160万 57件 73件

顧問・アドバイザー 20万 - 130万 18件 62件

プリセールス・セールス 40万 -   60万 2件 1件

その他 20万 - 120万 338件 161件


